Denise Spekowius ist Verkaufstrainerin im Team von Dirk Kreuter.

Die studierte Kommunikationswissenschaftlerin (M.A.) sammelte fast zehn
Jahre einschlagige Erfahrungen im aktiven Verkauf und in der
Telefonakquise.

Denise Spekowius hat ein besonderes Talent fiir zielgerichtete
Verkaufsrhetorik: Nicht nur praxiserprobt, sondern auch mit einem
Linguistikstudium untermauert.

Ihre verkduferischen Fahigkeiten und Fertigkeiten optimierte sie in ihrer
Trainerausbildung im unmittelbaren Kontakt mit Dirk Kreuter.

Denise Spekowius setzt in den Trainings gemal$ der
Unternehmensphilosophie auf eine sehr hohe Nachhaltigkeit und
Praxisorientiertheit. Ihr Fokus liegt besonders auf der gemeinsamen
Erarbeitung der Methoden und Strategien im Seminar. Aufgrund lhres
Studiums versteht sie sich besonders in den Themen Formulierungsstarke,
Kommunikationsstrategien und -wirkungen.

Gerade im Bereich Messeorganisation und -kommunikation verflgt sie
tiber entsprechende Projekterfahrung, sowohl in der Konzeption,
Durchfiihrung als auch im Messecoaching vor Ort.

An sonnigen Tagen ist sie als begeisterte Motorradfahrerin gerne mit
Freunden auf zwei Radern unterwegs, dann auch gern mit etwas mehr PS!

,Das Training mit Denise Spekowius hat all unsere Erwartungen tbertroffen.
Sie versteht es zu jedem Zeitpunkt den Transfer zu unserem Tagesgeschift
herzustellen und auch bei unseren erfahrenen Managing Consultants eine
Menge ,AHAs” zu bewirken. Durch ihre lebendige und motivierende
Trainingsweise gelingt es ihr schnell, eine vertrauensvolle Atmosphdre
herzustellen und so die Inhalte und Methoden mit nachhaltigen Bildern zu
bermitteln. Die Inhalte sind direkt in das Tagesgeschéft umsetzbar, so dass
wir die Methoden und Strategien im Verkaufsgesprdch direkt umsetzen
konnten. Wir freuen uns auf weitere gemeinsame Seminare mit Frau
Spekowius. Wir sind nicht zufrieden — wir sind begeistert!”

Gunter F. Baumann, Vorstand, Wassermann AG - 2009

,Das durchgefiihrte Messetraining fiir unsere Fachhandelspartner war
motivierend und sehr praxisorientiert. Die eingelibten Methoden und
Techniken sind im Tagesgeschift sofort einsetzbar, so dass wir vieles fiir
unsere Events mitgenommen haben. Wir freuen uns auf weitere erfolgreiche
Trainings, die unsere Messeauftritte noch erfolgreicher werden lassen, denn
noch nie haben wir so viele Termine auf einer Messe generiert!”

Joachim Miiller, Messeorganisation, Sage Software GmbH - 2009
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Vom Angebot zum Auftrag
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